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SBG in key numbers

 +2000 KWh of Biogas capacity installed
 +3000 Tons of organic fertilzer produced and sold
 +1000 Square‐Meters of factory Unit to transform organic fertilizer
 +50 jobs created
 3 innovative biogas technologies introduced in‐country
 1 proprietary biogas technology with local indiginious name : 

« WoyofGaz » which can be translated as « Easy Gas »
 1st Digital Layaway platform to pay for organic fertilizer and biogas

equipments via Orange Money, Free Money, Visa and Mastercard
 +270 millions FCFA of cumulated direct commercial financing
 +600 millions FCFA of cumulated revenues



ABOUT SBG
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OUR INNOVATIVE BIOGAS BUSINESS MODELS 
Next steps for growth
FERTIBIO
+5000 Tons of organic fertilizer per Year on our 2021‐2025 growth plan

APUs
500 APUs on our 2021‐2025 growth plan
+1,5 million US Dollars of investments in 2022
+2,5 million US Dollars of revenues per Year
+1 million US Dollars of margin per Year

PARRAINEL
+100 000 Digital Platform users on our 2021‐2025 growth plan

Partners
+10 Strategic partners such as USAID, ECREEE, ORANGE, ENDA, FONGIP, etc…
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